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Uzyj swoich danych dostgpowych partnera
montazowego/

Nie tylko partnerzy montazowi firmy Delticom, ale rowniez Ci, ktorzy chcieliby nimi zostac,
moga od listopada 2016 r. korzystac¢ z platformy online, ktora oferuje szereg rozwiazan
ulatwiajacych codzienna prace. Co wiecej, dzieki tej platformie mozna réowniez korzystac z
szerokiego asortymentu sklepu online B2B Opony123.pl

Platforma nie tylko utatwia codzienna prace, lecz réwniez oferuje wsparcie w ramach ekspans;ji
przedsiebiorstwa. Na deltipartners.com warsztaty i sprzedawcy moga teraz korzysta¢ z centralnego
dostepu do réznych narzedzi online dostepnych w ramach oferty ustug Delticom B2B. Sa to miedzy
innymi kalendarz umozliwiajacy koordynacje termindéw montazu z klientami czy platforma
posredniczaca w udostepnianiu powierzchni do magazynowania két Delti Wheel Storage. Wystarczy
jedno klikniecie i mozna réwniez korzysta¢ z szerokiego asortymentu sklepu online B2B
Opony123.pl. Platforma deltipartners.com zostata uruchomiona w 28 krajach.

Centralnym punktem ustug B2B na platformie deltipartners.com jest mozliwos¢ wspoipracy w
charakterze partnera montazowego lub mobilnego serwisu opon ze wszystkimi europejskimi
sklepami internetowymi nalezacych do najwiekszego w Europie internetowego sprzedawcy opon, np.
Oponytanio.pl lub Tirendo. Na platformie deltipartners.com mozna w wygodny sposo6b aktualizowac
dane wtasnego warsztatu, oferowane ustugi dodatkowe oraz ceny. Dzieki temu w sklepach B2C
wyswietlaja sie zawsze aktualne informacje. Ponadto partnerzy moga korzysta¢ z licznych statystyk,
przegladac¢ oceny klientow i przeprowadza¢ poréwnania z ofertami innych partneréw montazowych.
Dostepne sa rowniez przydatne ustugi dodatkowe, takie jak pomoc w zakresie optymalizacji
wizerunku w Internecie. Zakres funkcji dostepnych na deltipartners.com bedzie stale
rozbudowywany.

deltipartners.com bedzie dla naszych partneréw centralng platforma, na ktdérej dostepne
beda wszystkie ustugi B2B mieszczace sie w koncepcji partnerstwa montazowego. Tym



samym wspieramy dzialania sprzedawcow i warsztatow skierowanych na zawieranie
nowych transakeji i pozyskiwanie nowych klientéw. Swiadczy to o naszym partnerskim
podejsciu, ktérym kierujemy sie w ramach koncepcji skutecznego i przynoszacego zyski
obu stronom taczenia handlu online i offline - méwi Ansgar von Haacke, kierownik
projektu w Delticom.

Pojmujemy siebie jako partnera mniejszych warsztatow, ktore chca pozostac
niezalezne. Naszym celem jest oferowanie tym zakladom tego samego zakresu ustug co
sprzedawcom opon czy warsztatom dzieki sukcesywnemu poszerzaniu ustug B2B -
jednakze bez koniecznosci umownego zobowigzywania sie do korzystania z produktow
konkretnych producentéw czy deklarowania konkretnych, minimalnych obrotéw. Nasi
partnerzy sami decyduja, ktére moduly sa im faktycznie potrzebne i z ktérych beda
korzystaé. Dodatkowym atutem jest to, ze funkcje, z nielicznymi tylko wyjatkami, sa
darmowe i mozna je w kazdej chwili dodac¢ lub usunaé.
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