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Opony i felgi hurtowo.
Oferuj i zamawiaj.
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We wspolczesnym, zglobalizowanym swiecie handel elektroniczny, ktory wykorzystuje
narzedzia nowoczesnych technologii, stal sie popularnym sposobem dokonywania zakupow.
Handel internetowy prowadzony przez wyspecjalizowane sklepy, portale internetowe czy
platformy B2B od wielu lat zyskuje na popularnosci.

Badania prowadzone przez jeden z wiodacych osrodkéw badania opinii publicznej wskazuja, ze
niemal 50% Polakéw dokonuje regularnych zakupéw w e-sklepach. Wszystko wskazuje na to, ze
w najblizszych latach liczba ta bedzie wzrasta¢. Co wazne, tendencja ta dotyczy nie tylko
internetowych sklepéw detalicznych, ale rowniez platform B2B, takich jak np. www.hurtopon.pl.

Aktualne trendy w oponiarskim B2B

Serwisy B2B, ktore oferuja opony, felgi i czesci motoryzacyjne, sa obecnie niestusznie postrzegane
jako konkurencja dla wirtualnych i tradycyjnych sklepéw. Rola platform B2B nie jest zdominowanie
rynku i ograniczenie konkurencji, a skrécenie drogi, ktéra musi przeby¢ produkt, nim dotrze do
klienta koncowego. Jedna z platform tego typu jest Hurtopon.pl, ktory taczy ze soba duze i mate
firmy oponiarskie, motoryzacyjne i transportowe. Dzieki korzystaniu ze wspélnych stanow
magazynowych mate podmioty moga dokonywac zakupéw od firm z calej Europy. Korzystajac

z rozwiazan technologicznych, jakie oferuja platformy B2B, uzytkownicy otrzymuja szereg informacji
o poszukiwanych produktach na wyciagniecie reki.

Platforma Hurtopon.pl stara sie dazy¢ do ciagtego upraszczania platformy oraz wprowadzania
licznych udogodnien dla uzytkownikdw. Podazajac za aktualnymi trendami, Hurtopon.pl oferuje



bezptatne przegladanie ofert, informacje o dostepnosci produktow, cenie, dostawcach czy czasie
realizacji. W wiekszosci przypadkow zlozenie zamdwienia ogranicza sie zaledwie do kilku kliknie¢
myszka.

Obecnie wida¢ wyrazny wzrost zainteresowania e-handlem, poniewaz stanowi on realna szanse na
szybki i dynamiczny rozwoj. Kazdy przedsiebiorca chce posiadac jak najwieksza oferte przy
jednoczesnym ograniczeniu kosztow zwiagzanych z magazynowaniem. Wtasnie dlatego idealnym
rozwiazaniem wydaja sie by¢ platformy B2B. Dodatkowo mozna tez twierdzi¢, ze to wlasnie portale
B2B stanowia bariere przed wejsciem i zdominowaniem polskiego rynku przez globalne korporacje.

Przyszlos¢ rynku B2B w Polsce

Rynek B2B w branzy oponiarskiej charakteryzuje sie duza dynamika i jeszcze wiekszym potencjatem
rozwojowym. Mozna przypuszczac, ze w najblizszych latach rynek oponiarskiego e-commerce bedzie
notowat rekordowe wyniki sprzedazy. Tendencji tej z cala pewnoscia sprzyja¢ bedzie postepujaca
globalizacja, ktora sprawia, ze swiat staje sie wioska, a Internet i strony internetowe zmniejszaja
dystans miedzy uzytkownikami.

W najblizszych latach platformy B2B beda umozliwialy uzytkownikom dokonywanie zakup6éw przy
zachowaniu niezwykle atrakcyjnych cen. Wydaje sie, ze firmy, ktore jako pierwsze dostosuja sie

i wypracuja rozwigzania pasujace do nadchodzacego trendu, sa skazane na globalny sukces.
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