Motomarketing.pl: szkolenia otwarte dla branzy
motoryzacyjnej

data aktualizacji: 2016.12.29

MoToimarkering.PL

Motomarketing.pl organizuje w styczniu dwa szkolenia otwarte.
Rentownos¢ warsztatu mechanicznego i blacharsko-lakierniczego / koszt roboczogodziny.
¥.6dz, 24 stycznia 2017, g.10.15-17.45.

To jedyne tak wyspecjalizowane szkolenie jest przeznaczone dla wlascicieli warsztatow
samochodowych oraz oséb zarzadzajacych serwisami. Zagadnienia ekonomiczno-finansowe
przedstawiane sa okiem praktyka, a nie z punktu widzenia ksiegowego (szkolenie nie jest kierowane
do ksiegowych):

» Kiedy i dlaczego trzeba liczy¢?

» Koszty. Gdzie powstaja i jak je kontrolowac?

= Koszt roboczogodziny (metoda wyliczania) i préog rentownosci.
= Wskazniki: efektywnos¢ serwisu, wydajnos¢, produktywnosc.

Obsluga klienta i sprzedaz w warsztacie oraz sklepie, czyli zestaw technik do
natychmiastowego zastosowania.

1.6d7, 25 stycznia 2017, w godz. 10.15-17.45.

Celem szkolenia jest poznanie najwazniejszych technik, ktére pozwola skutecznie sprzedawac
klientowi ustugi i czesci (opony, oleje itp.). Mamy jeden dzien, wiec przeéwiczymy to, co
najwazniejsze, m.in. zasade dopasowania sie do klienta, budowanie réznych argumentéw, wlasciwa
prezentacje produktu / ustugi oraz techniki radzenia sobie z obiekcjami.



Wiecej informacji o programie szkolen i warunkach uczestnictwa na www.motomarketing.pl (w

zaktadce ,Szkolenia”) na info@motomarketing.pl oraz pod numerem telefonu 601 175 196. Prosimy
o natychmiastowy kontakt, poniewaz zapisy wkrotce sie koncza!
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