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Popularnosc¢ Flotimo, czyli innowacyjnej platformy pozwalajacej na racjonalne zarzadzanie
kazda firmowa flota samochodowa, systematycznie rosnie. Z dnia na dziehn przybywa
przedsiebiorstw zainteresowanych tym modelem wspoélpracy. Do pomystodawcow
przedsiewziecia stale zglaszaja sie tez kolejne serwisy, pragnace dolaczy¢ do grona
Punktow Partnerskich programu. Co o tym decyduje?

Jak wynika z najnowszego raportu Gléwnego Urzedu Statystycznego, podmioty z sektora MSP
(Matych i Srednich Przedsiebiorstw) stanowia ponad 99% wszystkich firm w Polsce. Co oczywiste,
wiekszos$¢ z nich w swojej codziennej dziatalnosci korzysta z samochodow.

- Dostepne dotychczas rozwigzania zarzadzania firmowa flota dedykowane zas byly
przede wszystkim dla duzych, posiadajacych nawet kilkaset samochoddéw
przedsiebiorstw. Rzecz w tym, ze pod wzgledem iloSciowym stanowia one niewielki
utamek catego rynku - mowi Lukasz Bazarewicz, prezes Grupy Martom i tworca Flotimo.

Wedlug badan co druga firma w Polsce ma bowiem do swojej dyspozycji od 1 do 5 pojazdow, a
lacznie ponad 40% z nich posiada flote, w sktad ktérej wchodzi 6 i wiecej aut.

Flotimo, umozliwiajgce zarzadzanie kazda, nawet najmniejsza grupa pojazdow stluzbowych, wpisato
sie zatem w nisze, ktérej nikt do tej pory nie probowat zapemic. Zgodnie z przewidywaniami tworcow
przedsiewziecia zapotrzebowanie na tego typu ustugi wsréd matych i srednich firm jest ogromne.
Kluczem do sukcesu byto jedynie przedstawienie im korzystnej oferty.

Jednak przedsiebiorstwa to nie wszystko. Platforma cieszy sie bowiem coraz wiekszym
zainteresowaniem takze wsrod serwisow samochodowych, chcacych nawigza¢ wspotprace. Co o tym



decyduje?

- Przede wszystkim utatwiamy utrzymywanie raz pozyskanych klientow - zdradza f.ukasz
Bazarewicz.

I dodaje: Uzytkownicy Flotimo maja mozliwos¢ korzystania z ustug dowolnie wybranego Punktu
Partnerskiego. W mniejszych miejscowosciach na ogot jest to jedna placéwka danego typu (np.
serwis oponiarski, myjnia czy stacja kontroli pojazddéw), w praktyce wiec wspotpracujacy z nami
podmiot moze by¢ niemal pewny, ze klient powrdci wtasnie do niego.

Do tego dochodzi takze istotne podniesienie atrakcyjnosci oferty - dzieki wykorzystaniu
funkcjonalnosci platformy serwis moze sie wyrézni¢ na tle konkurencji. Co wiecej, promocja Flotimo
stanowi tez de facto promocje poszczegolnych punktow.

- W naszym przekonaniu ogromng role odgrywaja takze klarowne warunki wspdtpracy i
usprawnienia catego procesu. Przyktadowo, ceny ustug i roboczogodzin wgrywamy od
razu do systemu, co skraca czas potrzebny np. na wykonanie kosztorysu. Oprdcz tego,
dzieki aplikacji mobilnej autoryzacja naprawy trwa tylko chwile, minimalizujac
niepotrzebne przestoje na stanowisku roboczym - wyjasnia pomystodawca Flotimo.

Tworcy platformy nie ingeruja przy tym w dotychczasowy tancuch dostaw w Punkcie Partnerskim ani
nie narzucaja okreslonej marki produktéw. Przynaleznos¢ do Flotimo nie wiaze sie takze z zadnymi
dodatkowymi kosztami czy koniecznoscia ponoszenia ryzyka.

- Jedyne, czego wymagamy, to wzajemnej otwartosci oraz przestrzegania najwyzszych
standardow profesjonalnej obstugi. Wszystko to sprawia, ze serwiséw pragnacych
nawiazac z nami wspolprace jest coraz wiecej - dodaje na koniec prezes Grupy Martom.
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