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Opony123.pl spoglada wstecz na udany rok 2016, w ktéorym wdrozono szereg nowych
funkciji i akcji, oferowano rozbudowany asortyment i ciagle intensyfikowano dzialania w
zakresie ustug B2B.

Réwniez w roku 2017 Opony123.pl nadal podazac bedzie kursem, ktérego centralnym punktem jest
partner prowadzacy sprzedaz ogumienia, w szczegdlnosci niezalezne warsztaty i sprzedawcy
ogumienia. Planowane jest dalsze rozszerzanie zakresu ustug B2B oraz asortymentu.

Opony123.pl pozytywnie podsumowuje zorganizowane w roku 2016 akcje, dziatania i aktywnosci.
Andreas Faulstich, kierownik dziatu B2B w Delticom, podsumowuje:

»W ubiegtym roku podjeliSmy liczne wazne kroki zmierzajace do realizacji rozszerzonej
koncepcji ustug partnerskich B2B. Dzieki zaprezentowanym wiosna ustugom Delticom
B2B chcemy umozliwi¢ przede wszystkim niezaleznym warsztatom i sprzedawcom
uczestnictwo w rozwijajacym sie dynamicznie handlu online przyczyniajacym sie do
rozwoju ich przedsiebiorstw.”

Opony123.pl zaprezentowata ustugi B2B pod koniec maja na targach oponiarskich w Essen.
Platforma internetowa dla partneréw montazowych Deltipartners.com oferuje od poczatku swego
istnienia centralny dostep do moduléw ustug, do funkcji administracyjnych oraz statystyk
poszczegdlnych partneréw.

Oprocz wzmocnienia oferty ustug B2B zoptymalizowano réwniez Oponyl123.pl pod katem



przyjaznosci dla uzytkownika. Wdrozenie jesienig 2016 r. nowych funkcji utatwia wyszukiwanie
odpowiednich opon. Dodawanie ocen klientow platformy testujacej opony Testopon.com na stronach
poszczegdlnych artykuléw jeszcze skuteczniej wspomaga sprzedawcéw w doradztwie na rzecz
klientow koncowych.

Ponadto asortyment wzbogacony zostal o marki producentow felg. Od 2016 mozna tez w prosty i
niezawodny sposob wybra¢ w sklepie online kompletne kota wyposazone w system RDK. Czujniki sa
juz zamontowane i - jesli jest taki wymog - zaprogramowane stosownie do pojazdu.

Opony123.pl zapowiada na rok 2017 dodatkowe udogodnienia dla uzytkownikéw i optymalizacje
ustug oraz dalsze poszerzanie asortymentu:

~W roku 2016 wiele sie wydarzyto na naszej drodze do osiagniecia intensywnych,
partnerskich relacji z naszymi klientami. Nadal jesteSmy przekonani o tym, Ze
prowadzone przez nas dziatania pozwalaja potaczy¢ swiat handlu oponami w sieci i poza
nig z korzyscia dla obu stron. Dlatego tez w roku 2017 nadal pracowac bedziemy nad
jeszcze lepszym dostosowaniem naszych ustug do potrzeb klienta, méwi Thorsten
Orbach, kierownik dziatu transakcji handlowych w Delticom B2B.

»~Dodatkowo nieprzerwanie poszerza¢ bedziemy portfolio naszych produktéw. Handlowcy
juz teraz moga sie cieszy¢ na planowane na rok 2017 liczne akcje, ktore bedziemy
oferowa¢ w ramach sprawdzonej wspotpracy z producentami.”
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