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Grupa Goodyear od wielu lat aktywnie realizuje dzialania wspierajace sprzedaz ogumienia
w Polsce oraz budujace pozytywne relacje z jej partnerami zewnetrznymi. Przykladem tego
rodzaju aktywnosci biznesowych bylo spotkanie zorganizowane w Debicy wspodlnie z jednym
z najwiekszych klientow - firma Handlopex.

Spotkanie byto nagroda za najwyzsze zakupy opon Grupy Goodyear w firmie Handlopex. Zaproszeni
goscie mieli okazje poznac tajniki produkcji ogumienia podczas zwiedzenia zaktadow Firmy
Oponiarskiej Debica, a nastepnie sprawdzi¢ osiagi opon Goodyear i Dunlop podczas emocjonujacych
przejazdzek sportowymi autami.

- W realizowanych przez nas dziataniach skupiamy sie na tym, aby nasze relacje

z partnerami biznesowymi opieraly sie na wzajemnym zaufaniu. Pragniemy,

aby z biegiem lat stawali sie oni coraz wazniejsza czescia naszej organizacji. Z tego
powodu podczas spotkania skupiliSmy sie na naszych najwazniejszych aktywach -
szerokim portfolio produktéw, zaktadzie produkcyjnym w Debicy i zatrudnionych w nim
wyjatkowych ludziach oraz zréwnowazonym rozwoju - powiedziat Leszek Szafran,
Dyrektor Generalny Sprzedazy Goodyear na Polske i Ukraine.

Odwiedzona przez zaproszonych gosci Firma Oponiarska Debica to najwiekszy w Europie oraz jeden
z najwiekszych na swiecie zaktadow wchodzacych w sktad Grupy Goodyear. Zatrudnieni w niej
specjalisci wytwarzaja ogumienie marek takich jak: Goodyear, Dunlop, Fulda, Sava oraz oczywiscie
niezwykle ceniona na polskim rynku Debica. Produkowane na Podkarpaciu ogumienie trafia do
ponad 60 krajow na szesciu kontynentach.

Uczestnicy spotkania mieli rowniez okazje sprawdzi¢ wytrzymatos¢ oraz osiagi opon Goodyear oraz



Dunlop podczas zadan zorganizowanych przez Driving Experience. Przy wsparciu profesjonalnych
instruktoréw goscie za kierownica sportowych samochodow takich jak Nissan GTR, Ford Mustang,
Aston Martin i Mercedesy AMG doskonalili nie tylko techniki prowadzenia i bezpiecznego poruszania
sie w ruchu miejskim, ale rowniez sprawdzili swoje umiejetnosci podczas bardziej sportowych
przejazdow.

,Formula tego rodzaju spotkan jest bardzo ciekawa dla naszych partneréw - moga

oni nie tylko zobaczy¢ skomplikowany proces produkcji opon, ale takze przetestowac je
na samochodach. Takie osobiste doswiadczenie z produktami zdecydowanie pozytywnie
przektada sie na lepsza rekomendacje dla Klientéw ostatecznych” - powiedziata Marta
Kosyra, Consumer Brand Manager w Goodyear Dunlop Tires Polska.

Zwienczeniem spotkania byta uroczysta kolacja zorganizowana w hotelu w Chotowej. Podczas jej
trwania uczestnicy wydarzenia mieli mozliwosé nie tylko podzieli¢ sie z organizatorami swoimi
wrazeniami, ale réwniez w kuluarach prowadzi¢ biznesowe rozmowy na temat dalszej wspotpracy.

»Tego rodzaju wydarzenia z cala pewnoscia maja korzystny wplyw na wzajemne relacje
biznesowe pomiedzy firma, a jej kontrahentami. Wizyty w zaktadzie produkcyjnym oraz
szkolenia doskonalace nauke jazdy pozwalaja nam jeszcze blizej pozna¢ sprzedawane
przez nas produkty, a co za tym idzie dostarczaé¢ naszym partnerom wiedzy oraz
ciekawostek, ktorych nie uzyskalibySmy w inny sposob” - powiedzial Tomasz Kopera,
Dyrektor Handlowy Opon Osobowych, Dostawczych i 4x4 firmy Handlopex.
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