Co napedza branze motoryzacyjna w Polsce?
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Firmy wymieniaja flote co 3-5 lat, wiec stanowia bardzo wazny segment dla branzy
motoryzacyjnej. Tylko w I pélroczu 2017 roku przedsiebiorstwa kupily w Polsce ponad 167
tys. nowych samochodow osobowych, czyli 67 proc. wszystkich sprzedanych nowych
pojazdow. Zakupy flotowe napedzaja takze rynek wynajmu dlugoterminowego, poniewaz co
piate auto stuzbowe jest w ten sposéb uzytkowane. Waznym graczem sa na tym rynku male
i srednie przedsiebiorstwa, uzytkujace do 10 aut.

- W Polsce rynek samochodow stuzbowych jest stosunkowo mtody. Okoto 60 proc. to
samochody zakupione jako nowe, natomiast pozostate to auta uzywane. Mamy ponad 2
mln przedsiebiorstw, w ktorych jezdzi tacznie ok. 6,5 mln stuzbowych samochodéw. Stan
floty w sektorze matych i srednich przedsiebiorstw wynosi do 10 samochodéw - méwi
agencji informacyjnej Newseria Biznes Tomasz Chodkiewicz, dyrektor sprzedazy do firm
Peugeot, Citroen, DS Automobiles w Polsce.

Jak podaje Polski Zwiazek Wynajmu i Leasingu Pojazdéw, w I pdtroczu 2017 roku sprzedano 250 tys.
nowych samochod6éw osobowych (17-proc. wzrost rok do roku). Blisko 68 proc. pojazdéw kupity
firmy i przedsiebiorstwa (167,3 tys., o0 28,8 tys. samochodéw wiecej niz jeszcze rok wczesniej). Blisko
co pigty samochdd firmowy jest w wynajmie dlugoterminowym (18,6 proc.). Taka forma zakupdéw aut
rosnie od pieciu kwartaléw - w I pdtroczu o ponad 24 proc. (przy 20-proc. wzroscie zakupu

z wlasnych srodkow, kredytu i leasingu). Zdecydowana wiekszos¢ floty w wynajmie
dlugoterminowym znajduje sie w obstudze Full Service Leasing (niemal 89 proc.).

- W pierwszej kolejnosci klient wybiera marke, a nastepnie model samochodu. Z
deklaracji wynika, ze ok. 60 proc. kieruje sie tymi kryteriami. Zrédto finansowania to



kolejny czynnik. W przypadku mikrofirm finansowanie odbywa sie gtéwnie za
posrednictwem srodkdw wiasnych i kredytu. Natomiast matle i srednie przedsiebiorstwa
to przewaga finansowania typu leasing - méwi Tomasz Chodkiewicz.

Waznym czynnikiem, ktéry decyduje o wyborze samochodu, sa wzgledy ekonomiczne: koszty
eksploatacji i warto$¢ koncowa samochodu po okresie uzytkowania. Klienci coraz czesciej zwracaja
tez uwage na dodatkowe ustugi, na przykltad systemy telematyczne i GPS-y, ktore na biezaco
monitoruja przebieg, trase i zuzycie paliwa oraz pozwalajg obnizy¢ koszty i zwiekszy¢
bezpieczenstwo.

Rozwdj rynku napedzaja zaréwno zmieniajace sie potrzeby klientéw, jak i nowe programy leasingu
oferowane przez marki motoryzacyjne. Grupa PSA (Peugeot, Citroén, DS Automobiles) prowadzi dwa
programy sprzedazy dedykowane matym i srednim firmom - Peugeot Perfect Drive oraz Citroén
Simply Drive. W obu przypadkach klient ma mozliwos¢ wyjechania samochodem bez wptaty wktadu
wlasnego, placi tylko miesieczna rate za uzytkowanie samochodu. W zaleznosci od jego potrzeb trwa
to od 24 do 60 miesiecy. Po tym okresie klient ma mozliwos¢ wymiany samochodu na nowy.

- Bardzo mocno koncentrujemy sie na matych i srednich przedsiebiorstwach, ktore
stanowiag ponad 60 proc. catego rynku. Jednak idziemy tez w strone programow
dedykowanych, czyli pakietow korzysci dla klientow. Mowimy tu zwlaszcza o branzach
takich jak kurierzy, firmy kosmetyczne, farmaceutyczne czy ochroniarskie -mowi
dyrektor sprzedazy do firm Peugeot, Citroén, DS Automobiles w Polsce. - Mdwiac

o0 pojazdach uzywanych, mozemy zaproponowac klientom sprawdzone samochody.
Posiadamy dwa programy, w ktérych sprzedajemy samochody z gwarancja. Jest to
Peugeot Uzywany Gwarantowany oraz Citroen Select.
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