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Karol Prozner odchodzi z Europart i uruchamia Woop Automotive. Prezes zarzadu
polskiego przedstawicielstwa jednego z najwiekszych europejskich dystrybutoréow czesci
zamiennych, po dziewieciu latach rezygnuje ze stanowiska. Zamierza poswiecic sie
rozwojowi wlasnego internetowego biznesu. Chce stworzy¢ platforme internetowa
posredniczaca w kontaktach pomiedzy producentami, dystrybutorami oraz warsztatami
samochodowymi - Woop Automotive. Jak podkresla, branza warsztatowa zmierza w strone
online’u.

Koniec pewnej ery

Swoja rezygnacje z zarzadzania przedstawicielstwem dziatajacej w 28 krajach Europy firmy
dystrybucyjnej ttumaczy zamiarem catkowitego skoncentrowania sie na realizacji swojego pomystu -
rewolucyjnej, internetowej platformy dla warsztatéw, dostawcow czesci samochodowych i
producentéw.

- Chce catkowicie skupi¢ sie na rozwoju wtasnego przedsiewziecia. Rynek czesci
samochodowych, zwlaszcza tych do samochodéw ciezarowych, jest dzisiaj analogowy.
Uwazam, ze przysztos$c to technologie i to one niebawem mocno zmienia rynek czesci.
Stad pomyst na uruchomienie serwisu internetowego, ktéry pozwoli wszystkim stronom
obecnym w wymianie handlowej zmniejszy¢ koszty swojej dziatalnosci, zagwarantuje
mozliwos$¢ tatwego poréwnania cen i czasu dostawy danego produktu u réznych
dostawcéw, a takze zwielokrotni liczbe kanaléw prezentowania swojej oferty
hurtownikom. Dzieki temu umozliwi im szybszy rozwoj - mowi Karol Prozner.



Gtéwna idea projektu Woop Automotive jest rozwigzanie kluczowych problemoéw z jakimi borykaja
sie gracze rynku czesci zamiennych. Chodzi tutaj m.in. o stworzenie jednej platformy gromadzacej
produkty wszystkich dostawcow, umozliwienie warsztatom dostepu do ofert wiekszej liczby
dystrybutorow i producentéw czy wyeliminowanie ktopotu z nieterminowymi dostawami czesci.

- Czasochlonne wertowanie i poréwnywanie ofert kazdego dostawcy juz niedtugo bedzie
przezytkiem. Chcemy, sladem branzy e-commerce, da¢ producentom, dystrybutorom i
wlascicielom warsztatéw proste i intuicyjne narzedzie, ktére nieco podobnie do serwisow
aukcyjnych typu Allegro czy Ebay, w mgnieniu oka pokaze wszystkie dostepne na rynku
ceny danej czesci, czas jej dostawy i opinie innych uzytkownikéw serwisu. Od
wspomnianych serwisow Woop odrdznia sie jednak naciskiem na bezposrednia i
maksymalnie uproszczona interakcje pomiedzy obiema stronami transakcji, gdyz bez
zaangazowania warsztatu i dystrybutora nie bedzie ona mozliwa. Poza stworzeniem
platformy zakupowej chcemy bowiem powota¢ do zycia najpopularniejszy polski kanat
kontaktu i wymiany informacji czy opinii pomiedzy wszystkimi graczami rynku czesci
zamiennych, skupiajac sie na wspdtpracy win-win - dodaje Prozner.

Branza warsztatowa zmierza w strone online’u

O tym, ze stopniowe przechodzenie na zarzadzanie firma przy zastosowaniu narzedzi internetowych
nie omija branzy warsztatowej, dowodzi badanie przeprowadzone przez Woop Automotive, w ktérym
udzial wzieto 200 polskich warsztatéw wyspecjalizowanych w naprawie aut ciezarowych, pojazdéw
uzytkowych i zajmujacych sie eksploatacja flot. Z analizy wynika, ze drugim, najwazniejszym
kanatem pozyskiwania informacji o aktualnosciach i trendach rynkowych jest dzi$ Internet, na ktory
wskazato 39% uczestnikdw badania. Osobiscie, badZ poprzez kontakt telefoniczny z dostawcami,
swoja wiedze rynkowa uzupeia zas$ niewiele wiecej, bo 45% respondentéow. Najwiecej, bo
konkretnie 41% badanych wskazato, ze najbardziej preferuje zamawianie czesci poprzez katalogi
online. Te w wydaniu papierowym ciesza sie natomiast zainteresowaniem 32% respondentow, zas z
folderow dostarczanych na ptytach CD/DVD korzysta jedynie 3% z nich.

- Co ciekawe, 24% badanych przyznato, ze nie korzysta z zadnych katalogéw. Sadze, ze
przyczyna jest tutaj brak dostepnosci rozwiazan tatwych w uzyciu i zbierajacych dane z
catego rynku. Czyli nisza, ktéra planujemy wypetni¢ - podsumowuje Karol Prozner.

Karol Prozner swoja przygode z branza automotive zaczat w lutym 2005 roku, rozpoczynajac prace w
przedsiebiorstwie ArvinMeritor. Z pozycji Export Sales Managera nadzorowat sprzedaz osi do
naczep w regionie Europy Srodkowo - Wschodniej, by po 3 latach przyjaé¢ propozycje objecia
stanowiska prezesa zarzadu PROCAR Leasing S.A. W 2008 roku powotat do zycia spotke joint-
venture przejmujac majatek jeden z istniejacych wowczas spoétek dystrybucyjnych, a w 2009 roku
zostal Prezesem Zarzadu sieci dystrybucji Europart Polska, obstugujacej 26 punktéw handlowych w
kraju i zatrudniajacej blisko 200 pracownikéw. W ciagu dziewieciu lat przychody spétki wzrosty
trzykrotnie, zas za osiagniety w 2010 roku ich 100% wzrost wzgledem 2009 r., przedsiebiorstwo
otrzymato nagrode ,Promotora Gminy Wielun”.
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