Sprzedaz motoczesci online osiagnie 20 miliardow $ do 2020
roku
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Tyle warty bedzie rynek sprzedazy czesci i akcesoriow motoryzacyjnych za posrednictwem
globalnej sieci w Europie i Ameryce Pélnocnej - donosi analiza firmy Frost & Sullivan. To

jednoczesnie kolejny dowod na stopniowe przechodzenie dystrybutorow, producentow, ale
takze samych stacji naprawczych do wymiany handlowej w Internecie.

Na popularnosci zyskiwat bedzie takze trend sprzedazy bezposredniej przy pomocy internetowych
kanatow, pozwalajacych pozyskiwa¢ nowych partnerow i zwieksza¢ wolumen sprzedazy
komponentow do aut uzytkowych oraz osobowych.

Bosch przetart szlaki?

Zdaniem Sarwanta Singha, opisujacego tematyke multi-kanatowosci w sprzedazy czesci
motoryzacyjnych na tamach globalnej edycji Forbesa, pionierski ruch w strone maksymalnego
wykorzystania potencjatu sprzedazy internetowej zrobita firma Bosch. Uruchomienie przez nia
swajego e-sklepu na popularnej chinskiej platformie zakupowej TMall okazato sie strzatem w
dziesiatke. Zaledwie w ciagu roku od zatozenia kanat ten wygenerowat 9 milionow dolaréw
przychodu, wzbudzajac ogromne zainteresowanie pozostatych uczestnikow rynku do podazenia ta
sama droga. Dzis$ wsrdd producentéw obecnych we wspominanym serwisie handlowym znalez¢é
mozna wielu producentéw obecnych na liscie stu najwiekszych dostawcow $wiata , Top Suppliers”,
opracowanej przez PwC. Swoja oferte prezentuja tam m.in. Denso, Valeo, Goodyear czy Continental.

- Gléwnym celem przyswiecajacym producentom czesci w zwiekszeniu swojej aktywnosci
online bylo oczywiscie bezposrednie dotarcie do wiekszej liczby odbiorcéw produktow,
posrod ktdérych znalezli sie zaréwno klienci prywatni jak i biznesowi. Ogromny potencjat
chinskiego rynku takze miat tutaj duze znaczenie, lecz nie nalezy sadzi¢, ze jest to
dziatanie zarezerwowane wylacznie dla gospodarek takiego pokroju. Duza nadzieje dla



wprowadzania dodatkowych kanatow sprzedazy i kontaktu miedzy graczami rynku
motoczesci upatruje sie szczegélnie w przypadku mniej zaawansowanych cyfrowo
regionéw, w tym w Europie Srodkowo - Wschodniej, ktdre jeszcze nie wyeksploatowaly
potencjatu handlu w sieci, przez co moga sladem Boscha , przecierac¢ szlaki” na swoich
rynkach, liczac na wymierne wzrosty przychodow - ttumaczy Karol Prozner, tworca i
prezes zarzadu platformy Woop Automotive.

Obiecujaca przyszlosc

Forbes juz przed trzema laty prognozowat, ze okres 2015-2020 bedzie najbardziej przetomowym
czasem dla rynku czesci zamiennych w catosciowym, globalnym ujeciu. Naturalnie, mowa tutaj o
duzych przyrostach jego wartosci wynikajacych gtéwnie z postepujacej digitalizacji operacji
handlowych. Warto w tym miejscu nadmieni¢, ze jak wynika z analizy firmy Hedges & Company, w
ubiegtym roku tylko za posrednictwem urzadzen mobilnych dokonano zakupow czesci
samochodowych na taczna kwote 4 miliardow dolaréw. Najbardziej dynamicznych jak dotad
przyrostow przychodéw ze sprzedazy w tym segmencie spodziewa sie ona natomiast wtasnie w
latach 2018-2020.
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