Ile zarobil posrednik w ubezpieczeniach? To juz nie bedzie
tajemnica
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1 pazdziernika zaczyna obowiazywac ustawa o dystrybucji ubezpieczen, ktéra wdraza
przepisy unijnej dyrektywy IDD. W polskim prawie szykuja sie zmiany, ktore
zrewolucjonizuja rynek ubezpieczen - w trakcie zakupu ubezpieczenia klient ma dowiedzie¢
sie wszystkiego o produktach ubezpieczeniowych, lacznie z tym ile zarobi na nim
posrednik.

- ,Ustawa naktada szerokie obowiazki informacyjne na wszystkich dystrybutoréw
ubezpieczeniowych, czyli na agentdéw, brokeréw i pracownikéw towarzystw. Dystrybutor
bedzie musial miedzy innymi szczegétowo zbadac¢ potrzeby klienta, a nastepnie
przedstawic i porownac¢ dostepna oferte produktowa. Ubezpieczenia sa czesto materia
trudna do zrozumienia dla wielu ludzi, dlatego tak wazna jest rola dystrybutora, czyli
sprzedawcy, jako konsultanta i doradcy. My w takim modelu dziatamy od lat, teraz
bedzie to wymagane ustawowo i przyczyni sie do wiekszego zrozumienia produktéw
przez konsumentéw co bedzie bardzo pozytywnym bodzcem dla catego rynku - thumaczy
Maciej Kuczwalski, ekspert multiagencji CUK Ubezpieczenia.

Dodatkowo zgodnie z ustawa, agenci, brokerzy i zaktady ubezpieczen beda zobowigzani do
udzielania szczegotowych informacji na temat samego produktu, a takze dystrybutora ubezpieczenia.
Konsument bedzie mégt m.in. dowiedzie¢ sie, jak wyglada wynagrodzenie dystrybutora - czy
otrzymuje honorarium czy prowizje zawarta w sktadce ptaconej przez klienta. Ponadto agent bedzie
zobowigzany poinformowac, czy pracuje na rzecz jednego ubezpieczyciela czy wielu - i jakich.
Ustawa przewiduje takze obowiazek dodatkowych szkolen dla kazdego agenta w wymiarze
przynajmniej 15 godzin rocznie.



Zrédlo:

- ,Ztozonos¢ wchodzacej w zycie ustawy i naktadanych przez nia obowiazkow stawia
niemate wyzwanie przed dystrybutorami ubezpieczen. Z jednej strony wzmocnienie
ochrony klientéw to bez watpienia krok w dobra strone, jednak wielu posrednikom,
szczegolnie tym nieposiadajacym odpowiedniego zaplecza organizacyjnego, trudno
bedzie sprosta¢ temu wyzwaniu. W tym upatrujemy szanse dla duzych multiagencji i
dobrze przygotowanych i wyszkolonych doradcow - méwi Maciej Kuczwalski.



