Targi Reifen: sklep Opony123.pl z pozytywnymi wnioskami
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Sklep Opony123.pl jest zadowolony z targéw REIFEN, ktore po raz pierwszy byly
zintegrowane z targami Automechanika Frankfurt. Na swoim stoisku sklep online nalezacy
do europejskiego lidera w internetowym handlu ogumieniem - Delticom, zaprezentowal
nowe funkcje sklepu, ktore maja wspierac¢ sprzedawcoéw opon w zapewnieniu swoim
klientom odpowiedniej obshugi oraz ulepszony i bardziej przyjazny dla uzytkownikow
projekt strony internetowej.

Przedstawiony zostat rowniez elastyczny i oparty na partnerstwie model handlu, ktéry taczy w sobie
zarowno funkcje handlu online, jak i ustugi offline, tak aby zapewni¢ dealerom przysztosciowy model
biznesowy. W ramach zaprezentowanego modelu sklep Opony123.pl przedstawit takze koncepcje
wspoOlpracy z partnerami serwisowymi, ktora oferuje zaréwno matym, jak i duzym firmom
motoryzacyjnym mozliwo$¢ pozyskania nowych klientow bez dodatkowych kosztow.

"Po majowych targach oponiarskich w Kolonii, wzieliSmy réwniez udzial w wystawie
REIFEN odbywajacej sie w ramach targow automechanika. MogliSmy czerpac inspiracje
z obu tych wydarzen i dzieli¢ sie nia z naszymi gosémi", méwi Andreas Faulstich,
kierownik dziatu B2B Delticom. "Teraz, kiedy REIFEN sa czescia targéw automechanika,
kazda wystawa rozwija inna tematyke, co naszym zdaniem pozwala ksztaltowac¢ profil
obu wydarzen", analizuje Faulstich. "Podczas gdy targi w Kolonii byly dla nas
ekscytujace gtéwnie z punktu widzenia miedzynarodowych sprzedawcow, we Frankfurcie



nasza uwaga skoncentrowata sie na réwnie waznych rozmowach z matymi i srednimi
warsztatami oraz dealerami opon z catego swiata", dodaje Thorsten Orbach, kierownik
dziatu sprzedazy w Delticom i Opony123.pl. Uczestnictwo w obu wydarzeniach pozwolito
spotkac sie i wymieni¢ spostrzezeniami z wszystkimi waznymi partnerami B2B Delticom,
od producentéw opon i miedzynarodowych dostawcow az po niezaleznych dealeréw
samochodowych.

Odwiedzajacy stoisko na targach REIFEN byli szczegélnie zainteresowani partnerskim modelem
biznesowym. Dzieki niemu Opony123.pl umozliwia swoim klientom wykorzystanie perspektyw
zwigzanych z dygitalizacja jako szans na rozwdj zréwnowazonego biznesu oponiarskiego. Dlatego tez
nawet w przypadku ograniczonych zasobow magazynowych, firmy motoryzacyjne sa w stanie
zaoferowac pelna game opon swoim klientom, poniewaz maja dostep do szerokiej oferty produktow
firmy Delticom bez koniecznosci spetnienia minimalnych celéw sprzedazowych lub obowigzku
zamawiania konkretnych marek. Pozwala to sprzedawcom na zapewnienie niezaleznych i uczciwych
porad konsumentom.

Koncepcja partneréw serwisowych sklepu Opony123.pl pozwala klientom B2B wykorzysta¢ rosnace
znaczenie biznesu online. Podczas kazdego zakupu ogumienia w sklepach online Delticom (takich jak
Oponytanio.pl) zarejestrowani partnerzy sa rekomendowani jako warsztaty montazu, gdzie opony
moga zosta¢ dostarczone w celu zamontowania. Jest to darmowa i efektywna metoda pozyskiwania
nowych klientdw z szansa na kolejne transakcje.
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