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Poczatek roku przyniost zmiany w strukturach Dzialu Opon do Pojazdéw Uzytkowych oraz
Specjalistycznych Continental Opony Polska. Nowe zadania postawione zostaly przed
Jackiem Mlodawskim, ktory odpowiada za sprzedaz opon specjalistycznych. Za wspélprace z
klientami flotowymi odpowiedzialny jest Krzysztof Otrzasek, a tukasz Tymoszczuk za
segment sprzedazy detalicznej.

Rozw0j zespotu jest odpowiedzig firmy na wyzwania zwiazane z dynamicznym rozwojem rynku opon
uzytkowych i specjalistycznych w Polsce. Wykorzystanie kluczowych kompetencji doswiadczonych
menedzeréow w nowych obszarach pozwoli jeszcze lepiej odpowiada¢ na potrzeby klientow.

Jacek Mtodawski z firma Continental zwigzany jest od 2004 r. Pierwsze doswiadczenie zawodowe w
branzy oponiarskiej zdobywat nadzorujac prace punktéw obstugi gwarancyjnej oraz rozpatrujac
reklamacje klientow. Przez ostatnie lata w Continental odpowiadat za wspotprace z klientami
flotowymi oraz sektor sprzedazy detalicznej. Posiada bogata wiedze techniczna oraz kompetencje
sprzedazowe.

W ostatnich latach Continental aktywnie rozwija dziat opon do pojazdow przemystowych.
W swojej ofercie mamy ogumienie dla sektora techniki magazynowej, rolnictwa czy
sektora portowego. To jeden z najbardziej réznorodnych, a wiec tez ciekawych obszaréw
dziatalnosci naszej firmy. Jest to zwiazane z koniecznoscia zaspokojenia potrzeb réznych
branz wykorzystujacych pojazdy przemystowe o szerokim spektrum zastosowan.
Odpowiadanie na te wyjatkowe potrzeby rynku i szukanie najlepszych rozwigzan to moje
nowe zadanie - powiedziat Jacek Mtodawski, Sales Manager CST w Continental Opony



Polska

Dotychczasowe obowiazki Jacka Mtodawskiego w zakresie wspotpracy z klientami flotowymi przejat
Krzysztof Otrzasek, menedzer z wieloletnim doswiadczeniem taczacym sprzedaz, marketing i nowe
technologie. Jednoczesnie zajmuje sie on rozwojem oraz wdrazaniem inteligentnych rozwiazan
cyfrowych dla opon do ciezaréwek, autobuséw i pojazdéw specjalistycznych. Nowy Fleet & Drive
Solutions Manager CVT zanim dotaczyt do Continental Opony Polska, pracowal w branzy
telekomunikacyjnej, gdzie wspottworzyt dziat sprzedazy B2B.

Za segment sprzedazy detalicznej Continental od nowego roku odpowiada Lukasz Tymoszczuk, ktory
zarzadza tez siecia Conti360° Fleet Services zapewniajaca flotom profesjonalne doradztwo
zakupowe, serwis oraz kontrole ogumienia. Lukasz Tymoszczuk zwiazany jest z branza
motoryzacyjna od 20 lat. Kariere w Continental rozpoczat w 2006 roku, gdzie poczatkowo pracowat
jako przedstawiciel handlowy, a nastepnie nadzorowatl procesy sprzedazy opon i ustug serwisowych
na rynku polskim. Doskonale zna potrzeby polskich klientéw w zakresie doboru i obstugi ogumienia,
co pomoze mu realizowa¢ nowe zadania na stanowisku Retail & Conti 360° Network Managera.

Continental jest jednym z najwiekszych na swiecie producentéw opon klasy premium do pojazdow
uzytkowych i specjalistycznych. Ponadto dostarcza kompleksowe rozwiazania takie jak
ContiLifeCycle™ ContiPressureCheck™ i Conti360°, ktéore pomagaja klientom usprawnic
funkcjonowanie flot.
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