TSL coraz czesciej weryfikuje kontrahentow
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Juz trzy czwarte przedsiebiorcow z branzy TSL weryfikuje kontrahentow przed
rozpoczeciem wspolpracy. Wsrod najczesciej wskazywanych zrodel wiedzy o kontrahencie
znalazly sie gieldy wierzytelnosci i rejestry dluznikow.

Jak wynika z badania przeprowadzonego na potrzeby raportu , Weryfikacja kontrahentow
zagranicznych”, 74% przedstawicieli z branzy transportu i logistyki sprawdza potencjalnych
partnerdéw biznesowych przed podjeciem wspoétpracy. Niemal jedna trzecia badanych korzysta z
rejestrow handlowych, ktérym poswiecony zostat najnowszy raport Transcash.eu.

Branza TSL jest kluczowym sektorem polskiej gospodarki i niekwestionowanym liderem na skale
europejska. Nasi przewoznicy realizuja jedna piata przewozow na wewnatrz unijnym rynku, co daje
pierwsze miejsce na kontynencie, przed Niemcami i Hiszpanig. Zdecydowang wiekszosc¢ z tej puli
stanowi transport zagraniczny, co oznacza, ze dla polskich przewoznikdéw wspoétpraca z
kontrahentem spoza kraju to standard. Biorac pod uwage widmo recesji krazace nad wieloma
europejskimi gospodarkami, warto sprawdzac kondycje potencjalnego partnera przed przyjeciem
zlecenia.

Raport Transcash.eu ,Weryfikacja kontrahentéw zagranicznych” powstatl, by wspiera¢ przewoznikéw
w tym zadaniu. Zawiera metody i narzedzia, ktdre pozwola oprze¢ decyzje o wspotpracy nie tylko na
przeczuciu, ale tez solidnej wiedzy i danych pochodzacych z oficjalnych rejestréw handlowych.

Przewoznik nie wspélpracuje w ciemno i korzysta z opinii

Na potrzeby raportu powstato rowniez badanie przeprowadzone wsrod aktywnych klientow
Transcash. Grupe badanych tworza przede wszystkim wtasciciele i pracownicy firm przewozowych,
ktorych zapytaliSmy o stosunek do weryfikacji zagranicznych kontrahentow i zwigzane z tym



praktyki. 74% ankietowanych potwierdzito, ze sprawdza kontrahentéw przed rozpoczeciem
wspotpracy, przy czym tylko 23% z nich korzysta z pomocy firm specjalizujacych sie w tych
dziataniach.

Wsrdd najczesciej wskazywanych zrédet wiedzy o kontrahencie znalazly sie gieldy wierzytelnosci
(50%) i rejestry dtuznikéw (37%). Jest to zrozumiate, biorac pod uwage kryteria, ktérymi kieruja sie
firmy transportowe przy weryfikacji nowych partneréw. Wsréd tych, ktore uczestnicy badania uznali
za szczegolnie istotne podczas weryfikacji zagranicznego kontrahenta, znalazly sie okres
prowadzonej dziatalnosci (68%), terminy ptatnosci (52%) oraz jej rozpoznawalno$¢ na rynku polskim
czy zagranicznym (43%).

Bardzo wazna role przy weryfikacji potencjalnego partnera odgrywa opinia o nim w Internecie - 44%
ankietowanych przyznato, ze rozwazajac wspoétprace z nowym kontrahentem, kieruje sie wlasnie
opiniami na jego temat publikowanymi w sieci. To Zrédto informacji wskazato az 70% pracownikéw i
58% wtascicieli firm przewozowych.

Uczestnicy badania zostali zapytani réwniez o doswiadczenia ze wspolpracy z zagranicznymi
kontrahentami. Jak sie okazato, w przypadku zlecen tego typu dominuja spoty - na te forme
wspoOlpracy wskazata ponad potowa ankietowanych. W razie problemdw z ptatnosciami, dominuja
ponaglenia mailowe i telefoniczne - niecata jedna trzecia ankietowanych przyznata, ze decyduje sie
skierowac¢ sprawe do windykacji. Nieche¢ wobec niej moze tlumaczy¢ kolejne pytanie, dotyczace
skutecznosci dziatan podjetych w celu splaty zobowigzania. 83% wiascicieli firm i 67% pracownikéw
przyznato, ze ich dziatania doprowadzity do uregulowania zobowigzania. Jesli stanie sie inaczej,
wspoOlpraca zostaje przerwana - takiej odpowiedzi udzielito 63% ankietowanych.

- Nasze badanie potwierdzilto, ze weryfikacja kontrahentéw zagranicznych jest wazna dla
przedstawicieli branzy TSL - méwi Damian Michalecki, Lider Windykacji Zagranicznej w
Transcash.eu.

- Wiedze na ten temat wola zdobywac na wlasna reke, a za wazne uznaja nie tylko twarde dane, ale
tez subiektywne wrazenia ze wspolpracy wyrazane przez innych. Liczymy, Ze nasz raport pomoze im
w samodzielnej weryfikacji kontrahentow, podobnie jak ustugi Transcash wspieraja przedsiebiorcow
z branzy TSL w finansowaniu ich dziatalnosci i odzyskiwaniu naleznosci od kontrahentéw
zagranicznych.

9 panstw i kilkadziesiat rejestrow

Raport Transcash to pigutka wiedzy na temat najwazniejszych firmowych baz danych
funkcjonujacych w dziewieciu krajach: Bulgarii, Czechach, Hiszpanii, Litwie, Niemczech, Stowacji,
Rumunii, Wielkiej Brytanii oraz w Polsce. Zebrane w nich informacje pochodza z krajowych rynkow i
sq dostarczane bezposrednio przez tamtejszych przedsiebiorcéow do lokalnych sadow i organéw
rejestracyjnych. Osobna sekcje poswieciliSmy unijnym rejestrom gospodarczym, pozwalajacym
sprawdzi¢ ptatnikow VAT czy posiadaczy numeréw EORI zarejestrowanych na terenie UE.
Omoéwienie rejestrow oficjalnych uzupeiniaja porady z zakresu samodzielnej weryfikacji kontrahenta
poza bazami, przy uzyciu ogélnodostepnych narzedzi czy stron.

Nawet najbardziej drobiazgowa weryfikacja nie gwarantuje, ze wspdtpraca z kontrahentem
przebiegnie gtadko. Z tego wzgledu ostatnia sekcje raportu poswieciliSmy metodom odzyskiwania
naleznosci od kontrahentdéw zagranicznych, z naciskiem na minimalizacje kosztoéw z tym zwigzanych.

Tresci zawarte w raporcie uzupekiaja komentarze ekspertéw Transcash, specjalizujacych sie w
takich zagadnieniach, jak ocena ryzyka wspotpracy, miedzynarodowe prawo gospodarcze oraz



windykacja zagraniczna.
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