3 klikniecia dziela Cie od rozpoczecia sprzedazy na
Platformie Opon
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Czy wiesz, ze...na Platformie Opon KAZDY moze zosta¢c SPRZEDAWCA?

Tak, na Platformie kazdy* Uzytkownik moze by¢ sprzedawca. Co wiecej to bardzo proste i dzieli Cie
od tego tylko kilka krokéw. Musisz przeczytac i zaakceptowac regulamin sprzedazy oraz przejsc¢
pozytywnie weryfikacje pracownikéw biura.

Zalety sprzedazy na Platformie

» Miejsce, gdzie mozesz zaprezentowac¢ swoja oferte calej Polsce.

Nie trafiony zakup, klient sie wycofat sprzedaj towar bez straty.

Zyskasz dodatkowe zrdédto przychodéw - bez dodatkowego wysitku.

Idealne miejsce do przedstawienia niszowych ofert, sprzedaz pojedynczych sztuk.

Brak oplaty za wystawienie produktow - catkowity brak kosztéw rozpoczecia sprzedazy.
Niska prowizja - od 0,05% ( Tylko od zrealizowanych zaméwien).

e Prosta i intuicyjna obstuga zamdwienia - wszystko mozesz wykona¢ w Platformie.
 Przejrzyste zasady wspotpracy - bez ukrytych prowizji/optat.

Dobre praktyki sprzedazy, czyli dlaczego klienci beda kupowac¢ u Ciebie?

Przede wszystkim Twoja oferta powinna by¢ aktualna. Nikt bowiem nie lubi sytuacji, gdy po
zlozeniu zamowienia okazuje sie, ze towar jest niedostepny lub zaszla pomytka np. w cenie lub ilosci.
Dobra praktyka jest zatem czeste aktualizowanie swoich ofert sprzedazy, nawet kilkukrotnie w ciagu
dnia. Na Platformie mozesz aktualizowa¢ swoje oferty recznie, za pomoca pliku importu, a takze
automatycznie co 2 godziny spinajac swoj system z naszym.



Jesli chcesz wiedzie¢ wiecej o sposobach importu i aktualizacji swoich ofert zajrzyj na
strone: https://platformaopon.pl/informacje-o-sposobach-importu lub skontaktuj sie z BOK aby
otrzymac wszystkie wskazowki.

Jesli Twoja oferta bedzie aktualna i kazde z otrzymanych zaméwien bedziesz realizowal -
punkt dla Ciebie, poniewaz przy kazdej ofercie wszystkich Sprzedawcoéw znajduje sie tzw.
,WSKAZNIK REALIZACJI ZAMOWIEN”". Obrazuje on w sposéb procentowy ile zamdéwien zostato
zrealizowanych w stosunku do wszystkich otrzymanych. Wskaznik dotyczy okresu 30 dni, wiec warto
utrzymywac go na jak najwyzszym poziomie. Majac wyzszy wskaznik realizacji, potencjalni Kupujacy
chetniej wybiora Twoja oferte, majac pewnosé, ze zakup dojdzie do skutku.

Zadbaj o to, by dane kontaktowe na Twoim koncie byly poprawne i obstugiwane. Nic tak nie
potrafi irytowac jak brak kontaktu telefonicznego oraz mailowego w momencie checi dopytania o
szczegoOly transakcji.

Nie pozwdl by przez brak istotnych danych potencjalny Kupujacy wybrat innego Sprzedawce, bo do
Ciebie nie mogt sie dodzwonic.

Liczy sie czas reakcji! Takim hastem mozna opisac kolejna ceche dobrego sprzedawcy. W
momencie gdy otrzymasz NOWE zamoOwienie - nie zwlekaj. Upewnij sie, ze zamdwiony Towar jest u
Ciebie dostepny i niezwtocznie zmien status zamdwienia w systemie na ,PRZYJETE DO
REALIZAC]I”. Kupujacy, widzac Twoja reakcje, od razu bedzie miat pewnos¢, ze zlozyt zamowienie u
Profesjonalisty. Nie bdj sie dodawac informacje o zamowieniu takie, jak nr listdw przewozowych,
firme kurierska za posrednictwem ktorej bedzie realizowana wysytka, czy date wysyiki, a takze
dokument sprzedazowy. Wszystkie te dane mozesz podpia¢ do szczegdétéw zamdwienia na Platformie
- dzieki temu Kupujacy bedzie doskonale poinformowany na jakim etapie znajduje sie jego
zamowienie.

Dotrzymuj warunkow umowy - przede wszystkim deklarowanego czasu dostawy, nie zanizaj go
specjalnie wiedzac, ze jest on niemozliwy do uzyskania. Notoryczne przekraczanie deklarowanego
czasu dostawy zniecheci Kupujacych do zamawiania u Ciebie. A jesli pojawia beda pojawiac sie
skargi na terminowo$¢ Twoich dostaw od Kupujacych administrator Platformy jesli nie bedzie
poprawy moze na jakis czas arbitralnie wydluzy¢ prezentowany czas dostawy twoich ofert, a nawet
czasowo wstrzymac jej prezentacje.

Wszystkie powyzsze wskazoéwki maja wspolny finat - opinie oraz komentarz od Kupujacych. Kazdy z
powyzszych moze zadecydowac o konicowej opinii, ktéra staje sie Twoja wizytowka na Platformie.
Dzieki dobrym opiniom mozesz pozyska¢ dodatkowych Kupujacych, a swoim zaangazowaniem oraz
profesjonalnym podejsciem zagwarantowac, ze do Ciebie wroci.

Dolacz do Sprzedawcéw Platformy Opon >>>
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