ALZURA Tyre24 zanotowala wzrost zapotrzebowania na
Premium Account

data aktualizacji: 2024.03.21

Paolecamy dia firm zatrudniajacych 1-3
raConEKE W

KOSZty l kOI'ZYSCl BASIC PREMIUM
MARKETPLACE MARKETPLACE
ACCOUNT ACCOUNT
NBS?E tvpy kOf'lt Majnizsza cena produktu &
na pierwszy rzut oka o petna przejrzystosc rynku, Nieco wyZsza cena
r:g:fiii:ﬁ-::;gﬁi:;iﬁ dustaww?fn:aocﬁ*t?f?]:zmna produktu, ale ustuga &

kupujacego? & gwarancia Faktura z jednego Zrodia

najlepszej ceny®

115~z / msc 275zt msc Gratis

2nej I enitki przy platno
Zarejestru] sie w kilka sekund

Bez okreslaniad h dotyczacych ptatnosci “
seiibanbnle gt e R s Zarejestruj sie teraz Zarejestruj sie teraz Zarejestruj sie teraz
Brak automatycznej subskrypcj

Platforma B2B ALZURA Tyre24 cieszy sie rosnaca popularnoscia dostepu do marketplace
Premium Account w Polsce. Konto Premium oferuje warsztatom olbrzymia wartos¢ dodana
przy zakupach online na platformie.

- Nasi klienci doceniaja korzysci, jakie oferuje im konto Premium Marketplace. Dzieki niemu nasi
klienci biznesowi moga korzysta¢ z darmowej dostawy juz od 0 euro, gwarancji najlepszej ceny,
ochrony kupujacego i licencji na mobilna aplikacje. Dzieki temu warsztaty moga jeszcze efektywniej i
korzystniej dokonywac zakupdw - mowi szef ALZURA Tyre24, Michael Saitow.

Konto Premium Marketplace adresowane jest szczegdlnie do warsztatow, ktore maja duze
zapotrzebowanie na opony, felgi i czesci zamienne. Poniewaz intensywnos¢ konserwacji i naprawy
pojazdu maleje, pozyskiwanie materiatéw staje sie kluczowym wyzwaniem dla warsztatow.

ALZURA Tyre24 oferuje warsztatom kompleksowe rozwiazania majace na celu poprawe marz i
dlugoterminowej rentownosci. Istotnym elementem jest szeroki asortyment ponad 2000 dostawcéw,
wykraczajacy daleko poza mozliwosci regionalnej hurtowni czesci. Warsztaty korzystaja z ogromnej
roznorodnosci produktéw w konkurencyjnych cenach.

Kwestia nastawienia i generacji

- Wzrastajqgce zapotrzebowanie na konto Premium Marketplace pokazuje, Zze nastawienie wobec
kwestii 'Online' ulegta zmianie - wyjasnia Saitow. - Coraz mniej klientow podchodzi sceptycznie do
nowosci. Mozemy im rozwiac¢ wagtpliwosci dotyczqce zamawiania czesci online i podkreslac¢ korzysci
finansowe. To odzwierciedla sie w naszym imponujqgcym wzroscie w branzy czesci, ktéry utrzymuje
sie rowniez w 2024 roku. Czasami zamawianych jest nawet wiecej czesci niz opon miesiecznie.

Réwniez kwestie zwrotu czesci i realizacji gwarancji sa mozliwe na platformach B2B, tak samo jak w
handlu stacjonarnym. Procesy sa inaczej skonstruowane, ale rezultaty sa takie same.



Michael Saitow uwaza sukces ,Online” i zwigzany z nim wzrost kont Premium Marketplace takze za
kwestie pokoleniowa. - Coraz wiecej 0séb odpowiedzialnych za zakupy w warsztatach nalezy do
pokolenia 'Digital Natives' i postrzega Internet jako kluczowe Zrédto informacji i zakupow.
Jednoczesnie konsumenci koncowi stajq sie coraz bardziej zorientowani i Swiadomi cen, co podkresla
znaczenie starej mqgdrosci handlowej 'Zysk tkwi w zakupach' dla nabywcoéw B2B. Dlatego coraz
wiecej handlowcow chce korzystac z petnej wiedzy naszej platformy poprzez konto Premium.

Zrédto:



