Rosnie zainteresowanie oponami UHP
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Zblizajacy sie czwarty kwartal, ktory tradycyjnie generuje ponad 30% rocznej sprzedazy
opon zimowych i calorocznych, bedzie kluczowym momentem dla rynku. Czy i tym razem
wzrosnie zainteresowania oponami UHP, czyli o rozmiarze 18” wzwyz?

Rynek opon zimowych w Polsce od lat jest najwiekszym segmentem, co potwierdza, ze Polacy nadal
preferuja specjalne ogumienie na zimowe warunki. Natomiast nie mozna przeoczy¢ dynamicznego
wzrostu zainteresowania oponami catorocznymi. W ciggu ostatnich pieciu lat sprzedaz opon
wielosezonowych w Polce podwoita sie.

A co z produktami UHP (Ultra High Performance)? Na tak postawione pytanie odpowiada Cyprian
Osowski, Dyrektor Marketingu Continental Opony Polska.

- Opony zimowe nadal pozostaja kluczowym wyborem w regionach, gdzie zimy sa bardziej surowe i
warunki drogowe trudniejsze. W tym segmencie widzimy szczegdlnie duzy wzrost zainteresowania
oponami UHP (Ultra High Performance, czyli opony o rozmiarze 18” wzwyz). Udzial tego segmentu
w oponach zimowych praktycznie podwoit sie w ciagu ostatnich pieciu lat. Jest to odpowiedZ na
coraz wieksza liczbe nowoczesnych samochoddw o wysokich osiagach, ktére wymagaja
specjalistycznego ogumienia, zapewniajacego maksymalne bezpieczenstwo i kontrole w zimowych
warunkach. Continental doktada wszelkich staran, aby nasza oferta w segmencie zimowym
odpowiadata na potrzeby klientow zaréwno pod wzgledem technologii, jak i szerokiej dostepnosci
rozmiarow, co umozliwia dopasowanie opon do réznorodnych pojazdéw i styléw jazdy - odpowiada



Cyprian Osowski, Dyrektor Marketingu Continental Opony Polska.

Opony catoroczne staja sie coraz bardziej atrakcyjna alternatywa dla kierowcow gtéwnie z wiekszych
osrodkow miejskich, zwtaszcza w obliczu coraz tagodniejszych zim i zmieniajacego sie klimatu.
Najwieksze zainteresowanie tym segmentem wida¢ rowniez w segmencie opon UHP (Ultra High
Performance).

- A szczegdlnie w Premium UHP, ktéry zyskal na znaczeniu dzieki rosnacemu zapotrzebowaniu ze
strony klientéw flotowych oraz coraz bardziej dostepnej ofercie produktowej - dodaje.

Jego zdanie, warto rowniez zauwazy¢, ze zmiany w preferencjach konsumenckich dotyczacych opon
ida w parze ze zmiang struktury wiekowej parku samochodowego. Coraz wiecej kierowcow,
szczegolnie tych, ktdrzy jezdza nowymi, wiekszymi samochodami, rozwaza przejscie na opony
catoroczne. Aby odpowiedzie¢ na te potrzeby, Continental systematycznie poszerza swoja oferte w
zakresie opon catorocznych, czego przyktadem jest model AllSeasonContact 2. Opony te zapewniaja
optymalne osiagi zaréwno latem, jak i zima, a dzieki szerokiemu wachlarzowi rozmiaréw sa dostepne
dla réznych typow pojazdow, w tym SUV-6w i aut klasy premium.

- Zblizajacy sie czwarty kwartal, ktory tradycyjnie generuje ponad 30% rocznej sprzedazy opon
zimowych i calorocznych, bedzie kluczowym momentem dla rynku. Spodziewamy sie dalszego
wzrostu zainteresowania tymi produktami, zwlaszcza w segmencie premium. Opony z catej naszej
serii WnterContact, w tym nasza nowo$¢ WinterContact 8 S oraz wspomniana AllSeasonContact 2,
beda odgrywac istotna role w odpowiedzi na rosnace potrzeby rynku w nadchodzacych miesigcach -
podsumowuje Cyprian Osowski.
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