Strategia , First Mover” koreanskiego producenta opon
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Hankook opublikowal wyniki finansowe za 2024 rok. Producent chwali sie efektami
wdrozenia strategii , First Mover”, ktora zaklada wiekszy udzial firmy na rynku pierwszego
wyposazenia.

Hankook ogtosit wyniki finansowe za rok 2024. Globalna skonsolidowana sprzedaz firmy wyniosta
9,4119 bln KRW (ok. 6,38 mld EUR), a zysk operacyjny wzrdst o 32,7% rok do roku, osiagajac 1,7622
bln KRW (ok. 1,19 mld EUR). Wzrost rentownosci to efekt strategii ,First Mover” wdrozonej przez
prezesa Hyunbum Cho, ktéra zaktadata proaktywne dostosowanie sie do zmian rynkowych i
inwestycje w badania i rozwdj. Strategia ,First Mover” zaklada inwestycji w badania i rozwdj oraz
wzmocnieniu globalnej pozycji marki premium.

Kluczowym czynnikiem wzrostu jest rosnacy udziat sprzedazy opon osobowych o rozmiarze 18 cali i
wiekszych, kategorii produktow o wysokiej wartosci, ktéry wzrést o 2,3 punktu procentowego rok do
roku, osiagajac 46,5%. W 2024 r. Hankook Tire wzmocnit dostawy opon na wyposazenie oryginalne
dla globalnych marek samochodow premium, zapewniajac ekskluzywne wyposazenie dla Mercedesa-
AMG GT Coupe i BMW M5. Aby sprosta¢ surowym standardom wydajnosci i jako$ci wymaganym
przez producentow samochod6éw o duzej mocy i klasy premium, firma Hankook wzmocnila swoje
strategiczne partnerstwa i obecnie dostarcza opony do ponad 280 modeli pojazdéw nalezacych do
okoto 50 swiatowych marek, w tym Porsche, Mercedes-Benz, BMW, Audi, Audi RS, a takze
wiodacych producentéw pojazdéw elektrycznych, takich jak Tesla i BYD.



W 2025 roku Hankook planuje osiggnac¢ dalszy wzrost sprzedazy i zwiekszy¢ do ponad 50% udziat
opon 18-calowych i wiekszych.
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