Sprzedawcy opon zabezpieczaja sezon zimowy
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Sezon zimowy jest dla branzy oponiarskiej w Polsce jednoczesnie przewidywalny i
nieprzewidywalny. Przewidywalny, bo sezon wymiany opon wraca co roku.
Nieprzewidywalny, bo w Polsce nie obowiazuje ustawowy nakaz jazdy na oponach zimowych.
Z mysla o profesjonalistach platforma B2B ALZURA Tyre24 przejmuje czes¢ ryzyka
magazynowego i pomaga zachowac¢ dostepnosc¢ w szczycie sezonu.

O terminie wymiany kierowcy decyduja sami. Zwykle kieruja sie zasada, ze opony zimowe
zapewniaja lepsza przyczepnos¢ przy temperaturach dziennych ponizej 7 °C, czesto jednak zmieniaja
je dopiero wtedy, gdy spadnie pierwszy snieg. Pierwszy atak zimy regularnie wywotuje wiec fale
wizyt umawianych w ostatniej chwili, a najbardziej poszukiwane rozmiary szybko znikaja z rynku. Do
tego czes¢ kierowcow przesiada sie na opony catoroczne, co dodatkowo utrudnia prognozowanie
popytu na poszczegdlne rozmiary i typy opon.

Dla sprzedawcow oznacza to dylemat. Ten, kto przed sezonem zgromadzi duze zapasy, zamraza
kapitat i ryzykuje, ze przy tagodnej zimie towar nie zejdzie. Ten, kto kalkuluje ostroznie, w szczycie
sezonu naraza sie na luki w ofercie i traci zlecenia na rzecz konkurencji. Wtasnie tu wkracza
platforma B2B ALZURA Tyre24, ktéra przejmuje czesé ryzyka magazynowego.

Ta platforma B2B ma dostep do asortymentu ponad 2000 dostawcow z catej Europy. Opony, felgi,
kota kompletne i czesci zamienne znajduja w jednym miejscu, a ceny i dostepnosc u



poszczegolnych oferentow widza na pierwszy rzut oka. Dzieki temu nawet rzadkie rozmiary mozna
pozyska¢ w krotkim czasie, bez koniecznosci wczesniejszego magazynowania ich u siebie. Dla
planowania sezonu oznacza to jasny podzial zadan. Wlasny magazyn skupia sie na rozmiarach
szybkorotujacych, czyli tych, na ktéore w danym regionie jest najwiekszy popyt. Wszystko inne
zamawia sie dopiero wtedy, gdy pojawi sie konkretne zlecenie klienta. Dotyczy to rozmiaréow
niestandardowych, opon do SUV-6w i samochodow dostawczych oraz specjalnych modeli z
oznaczeniem 3PMSF. Zmniejsza to zamrozenie kapitatu przed sezonem i ryzyko, Ze po jego
zakonczeniu w magazynie zostanie niesprzedany towar.

Wsparcie platformy sprzedazowej

W szczycie sezonu anulowane zamoéwienie jest szczegélnie dotkliwe, bo termin wizyty klienta jest juz
ustalony. Dlatego ALZURA udziela 100-procentowej gwarancji dostawy. Jesli dostawca anuluje
zamoOwienie, ALZURA stara sie pozyskac towar od alternatywnych oferentéw na platformie B2B i
pokrywa ewentualne koszty dodatkowe. Gwarancja obejmuje ilosci typowe dla obrotu handlowego i
potrzeb odbiorcow koncowych. Do tego dochodza dwie kolejne gwarancje. Ochrona kupujacego
obowiazuje, gdy artykut nie dotrze lub nie odpowiada opisowi, a problemu nie da sie rozwigzac ze
sprzedawca. Wowczas ALZURA zwraca cene zakupu. W ramach gwarancji najlepszej ceny kupujacy
otrzymuja zwrot réznicy, jesli znajda ten sam artykut od tego samego sprzedawcy taniej na innej
platformie sprzedazowej. Dzieki temu sprzedawcy moga zamawiaé takze pod presja czasu, bez
diugiego poréwnywania cen.

Nawet przy dobrym planowaniu po kazdym sezonie wymiany zostaja zapasy resztkowe. Sa to
pojedyncze opony, koncowki serii wycofywanych modeli lub rozmiary, ktére w danym regionie
sprzedawatly sie stabiej, niz zaktadano. Jesli trafia do magazynu az do nastepnej zimy, zamrazaja
kapitat i powierzchnie magazynowa, a z kazdym miesiacem staja sie starsze. Dzieki ustudze
dodatkowej ,,Funkcja marketplace” sprzedawcy moga oferowac ten towar bezposrednio na ALZURA
Tyre24. Sami ustalaja ceny i docieraja do szerokiego grona odbiorcow biznesowych w catej Polsce.
To, na co we wlasnym regionie prawie nie ma popytu, gdzie indziej czesto szybko znajduje nabywce.
W ten sposob uwalniaja zamrozony kapitat, a w magazynie robi sie miejsce na sezon letni i kolejna
zime.

- Zwtlaszcza w regionach o surowszych zimach sezon zimowy decyduje dla wielu sprzedawcoéw opon o
wyniku catego roku obrotowego. Naszym celem jest, aby w tym okresie zachowali zdolnos¢ dostaw
bez podejmowania duzego ryzyka magazynowego. Od zakupow w szczycie sezonu po wyprzedaz
zapasow resztkowych otrzymuja wszystko z jednego zZrodta - méwi Michaél Saitow, zatozyciel i CEO
ALZURA.
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